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Eigen bedrijf opzetten
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Welkom allen,
Voor de module Presenteren, promoten en verkopen ga je mee te doen aan een bijzonder project: 
Day for Change Actie
Tijdens de Day for Change Actie leer je hoe het is om een wereldburger te zijn, leer je hoe je moet ondernemen én leer je omgaan met geld. Met een microkrediet (een kleine geldlening) van Day for Change zet je samen met anderen een eigen bedrijf op. Met de winst die jullie maken, steun je ondernemende mensen in ontwikkelingslanden zodat zij een zelfstandig bestaan kunnen opbouwen.
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Zoals je zult merken worden er tijdens dit project vaardigheden van  je verwacht die anders zijn dan bij de reguliere lessen. Er wordt meer zelfstandigheid van je verwacht, je leert samenwerken, plannen en presenteren. 
De afgelopen weken heb je lesbrieven over verschillende onderwerpen behandeld en de daarbij behorende opdrachten gemaakt. Deze kennis heb je nodig bij het uitvoeren van dit project. Weet je iets niet meer of twijfel je, kijk dan even terug in de lesbrieven.
Voor dit project ga je in een groepje een eigen bedrijf opzetten. Jullie gaan een ondernemingsplan maken waarin je onder andere een marktonderzoek doet, een SWOT-analyse maakt, een marketingplan schrijft, een financieel plan maakt, bedenkt welke promotie-instrumenten jullie gaan inzetten en als laatst een pitch gaan houden om een microkrediet te krijgen. 
Voor de markt gaan jullie bedenken welke vorm van winkelcommunicatie jullie gaan toepassen bij je kraam en op de markt zelf komt er een mistery guest voor een verkoopgesprek. 
Tijdens het project houden jullie een kasboek bij zodat na de markt de balans kunt opmaken en kunt kijken hoe jullie financiële plaatsje eruit ziet. Hebben jullie winst gemaakt? En hoeveel?

Voor jezelf houd je een procesverslag bij. 
In het procesverslag beschrijf je kort hoe alle onderdelen zijn verlopen en wat jouw aandeel is geweest bij het opstarten van jullie eigen bedrijfje. Het procesverslag lever je na de uitvoering van de markt in bij je docent.
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	1. Uitleg over de opzet van de Day for Change Actie (vooruitblik)

	klaar

	Jullie gaan zelf een bedrijf starten met echt geld, een eigen microkrediet en zo gaan jullie geld verdienen ten behoeve van ondernemende mensen in ontwikkelingslanden.

In deze les wordt de opzet van de Day for Change Actie uitgelegd. 
Ook leer je wat een wereldburger is.


	

	2. Microfinanciering
	

	Er komt een gastspreker om met jullie te spreken over geld. Hoe ga je om met geld en wat is de waarde van geld in de wereld.


	

	3. Ondernemerschap
	

	Er komt een gastspreker om met jullie te spreken over wat ondernemen is. 
Na deze gastles gaan jullie van start met het project, dus jullie onderneming opstarten. Bedenk vooraf vragen die je de gastspreker wilt stellen. 
· Bereid met je groepje vragen die je aan de gastspreker wil stellen om duidelijk te krijgen hoe je een onderneming moet opstarten. Schrijf de vragen op het werkblad “gastspreker vragenformulier”. Deze kun je downloaden onder de knop Werkbladen “werkblad gastspreker vragenformulier”. 
Noteer de antwoorden en aantekeningen op het werkblad “aantekeningenformulier gastspreker”. Deze antwoorden kun je gebruiken bij het opzetten van jullie eigen onderneming.

	

	4. Brainstormen
	

	
In je groepje ga je samen overleggen wat voor onderneming jullie gaan opstarten.
· Eerst gaan jullie brainstormen over wat voor onderneming jullie willen opstarten. Gebruik hiervoor het werkblad ‘Brainstormen’. 

	

	Het ondernemingsplan

	

	
Als startende ondernemer kun je niet om het schrijven van een ondernemingsplan heen. Het is de basis van jullie bedrijf. Het ondernemingsplan is opgedeeld. Per onderdeel is er een werkblad waar je gebruik van maakt. De werkbladen vind je onder de knop ‘Project Day for Change Actie’


5.De ondernemers

Wie zijn de leden van jullie bedrijf.

Gebruik hiervoor het werkblad ‘De ondernemers’.

6.De onderneming	

Beschrijf kort en krachtig jullie idee.

Gebruik hiervoor het werkblad ‘De onderneming’.

7.De Markt

Beschrijf jullie doelgroep: 
- Wie zijn jullie klanten?
- Wat zijn de belangrijkste kenmerken van jullie klanten?
- Is er een vorm van concurrentie?

Gebruik hiervoor het werkblad ‘De Markt’.


8.Marktonderzoek

· Doe een klein onderzoekje onder jullie doelgroep.
· Bekijk samen de antwoorden die jullie hebben gekregen.

Gebruik hiervoor het werkblad ‘Marktonderzoek’.

9.Het marketingplan

Een onderdeel van het ondernemingsplan is het marketingplan. Hierin staan de marketinginstrumenten (De 6 P’s) beschreven. 

Gebruik hiervoor het werkblad ‘Het marketingplan’.

10.Financieel plan

Jullie ontvangen een microkrediet. Hiermee gaan jullie je eigen bedrijf beginnen. Dit bedrag kun je maar één keer uitgeven. Daarom moet je goed nadenken voordat je inkopen doet.

Gebruik hiervoor het werkblad ‘Financieel plan’.







	

	11.Promotie
	

	Nu jullie weten wat voor onderneming je op gaat starten, kun je aan de slag met de promotie. Jullie moeten immers reclame maken voor jullie bedrijf.
Bedenk nu eerst voor jullie bedrijf:
· Een naam
· Een slogan (slagzin)
· Een logo.

Daarna gaan jullie nadenken over hoe je promotie gaat maken voor jullie bedrijfje en jullie product of dienst. Er zitten wel regels aan het deze promotie. 
· Jullie gaat drie media-uitingen maken. Eén audiovisueel, één drukwerk en één social media. 
· Beschrijf ook waarom jullie juist voor deze vorm van media-uiting hebben gekozen.

Gebruik hiervoor het werkblad ‘Promotie’.




	

	12.De pitch
	

	Tijdens de pitch presenteer je wat voor onderneming jullie gaan opstarten, en vraag je of ze geld willen investeren.

Gebruik hiervoor werkblad: ‘De pitch’.

	

	13. Winkelcommunicatie
	

	Winkelcommunicatie is alles dat zorgt voor promotie in de winkel.

Jullie gaan een vorm van winkelcommunicatie toepassen bij je kraam op de kerstmarkt.

Gebruik hiervoor werkblad: ‘Winkelcommunicatie’. 

	




	14. Verkoopgesprek
	

	Tijdens de kerstmarkt komen er klanten bij jullie kraam. Ga een verkoopgesprek aan met de klanten. Er komt één special guest langs, die doet de beoordeling. 

Ter voorbereiding kun je voor de kerstmarkt de lesbrieven doornemen die behoren bij een verkoopgesprek, informatie verstrekken, je representatief opstellen en gesprekstechnieken. 

	




	
15.Kasboek

In het kasboek schrijf je de inkomsten en uitgave op papier.

	

	16.Evalueren

De markt zit erop. Je hebt het voorbereid, klaar gemaakt en uitgevoerd. Last but not least, is het belangrijk dat je gaat terugkijken. Wat ging er allemaal goed? Zijn er ook nog dingen die de volgende keer beter kunnen?

Evalueren ga je op verschillende manieren doen.
· Maak met elkaar een evaluatieformulier om zelf in te vullen. Deze ga je vervolgens met elkaar delen in een laatste keer overleg met de docent D&P.
· Vul de evaluatieformulier in die op de website staat onder de knop werkblad ‘Evaluatieformulier’.
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