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· Doe een klein onderzoekje onder jullie doelgroep.

Dat kan telefonisch, via de mail of live. Vertel eerst wat jullie willen gaan verkopen.
Stel je toekomstige klanten dan enkele vragen over jullie idee. Maak zelf een vragenlijst: als je bijvoorbeeld telefoonhoesjes wil gaan verkopen kan je de toekomstige klanten vragen welke hoesjes zij leuk vinden. Leer of kunststof? Met een patroon of effen?

[image: ]Met de onderstaande vragen helpen we jullie al een beetje op weg.
· Heeft u behoefte aan dit product/ deze dienst?
· Waarom wel of niet?
· Hoeveel zou u ervoor willen betalen?
· Hoe kunnen we ons product/ onze dienst verder verbeteren?
· Heeft u nog andere tips voor ons? 


· Bekijk samen de antwoorden die jullie hebben gekregen.

Is er aanleiding om iets aan jullie product of dienst te veranderen? Ziet de doelgroep jullie idee helemaal niet zitten of willen mensen veel minder betalen dan jullie verwachtten? Pas jullie product of dienst aan of bedenk toch iets nieuws en doe opnieuw marktonderzoek.
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