Lesbrief Aanbieders en offertes Opdracht 2
Lesdoel
Aan het einde van de les kun je offertes van aanbieders met elkaar vergelijken en een beargumenteerde keuze maken.
Werktijd
1 lesuur
[image: Zo maak je de beste offerte (Inclusief offerte checklist) | CRM Blog]Beoordeling 
kwaliteit en verzorging van de opdracht onvoldoende – voldoende - goed

Opdracht

1. Stel, je vraagt offertes op bij drie bedrijven.
a. Ben je dan verplicht om bij deze drie bedrijven te open?
Ja / nee, want…………………………………………………………………………
………………………………………………………………………………………….
b. Noteer drie dingen die in een offerte staan.
1…………………………………………………………………………………….
2…………………………………………………………………………………….
3…………………………………………………………………………………….

c. Wat betekent ‘verzending onder rembours’?

………………………………………………………………………………………

………………………………………………………………………………………

d. Omcirkel het goede antwoord.
De geldigheidsduur van een offerte is drie weken.
1. Binnen deze drie weken mag de aanbieder zijn prijzen wel / niet aanpassen.
2. Na deze drie weken is de offerte wel / niet meer geldig.
3. In een vrijblijvende offerte staat wel / geen geldigheidstermijn.
4. Bij een vrijblijvende offerte mag de aanbieder de prijzen wel / niet aanpassen.


2.Op welke twee belangrijke zaken moet je  opletten bij het kopen, huren of inschakelen van een product of dienst?
1…………………………………………………………………………………………………
…………………………………………………………………………………………………..
2…………………………………………………………………………………………………
…………………………………………………………………………………………………..

3.Stel je hebt drie offertes over het huren van een springkussen binnengekregen. Je gaat een feestdag organiseren van 10.00 tot 18.00 uur.
Bedrijf 1:
Huur springkussen 100,00 euro voor een dag
Zelf halen en terugbrengen.
Halen tussen 8.00 en 8.30uur en terugbrengen voor 19.00uur. 
Na 19.00uur terugbrengen betekent 15.00 euro per half uur extra kosten.
Bedrijf 2:
Huur springkussen 150,00 euro voor een dag
Wordt gebracht en gehaald.
Brengen tussen 8.00 en 9.00 uur/ ophalen tussen 18.00 en 19.00uur. 

Bedrijf 3:
Huur springkussen 120,00 euro voor een dag
Kan voor 40,00 euro extra gebracht en gehaald worden.
Tijden in overleg.

Met welk bedrijf ga jij zaken doen? Vertel ook waarom. Wat was doorslaggevend?
…………………………………………………………………………………………………
…………………………………………………………………………………………………
…………………………………………………………………………………………………
…………………………………………………………………………………………………
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