[bookmark: _Hlk72826299][image: Waarom relatiegerichte verkopers niet het meest succesvol zijn | Sinteno]Lesbrief Vormen van verkoop Opdracht 1
Lesdoel
Aan het einde van de les kun je over vijf verschillende vormen van verkoop uitleg geven.
Werktijd 
1 lesuur
Beoordeling
- kwaliteit en verzorging van de opdracht	onvoldoende / voldoende /  goed

Opdracht
1a. Wat is het verschil tussen de binnendienst en de buitendienst van een bedrijf.
__________________________________________________________________________
__________________________________________________________________________
__________________________________________________________________________
b. Geef een voorbeeld van werkzaamheden in de binnendienst en van de buitendienst.
Binnendienst:_______________________________________________________________
Buitendienst:_______________________________________________________________

c. Noem drie taken van een verkoper binnen- en buitendienst.
__________________________________________________________________________
__________________________________________________________________________
__________________________________________________________________________
[image: ]
2a. Wat is het doel van een telemarketeer?	
________________________________________________________
________________________________________________________

b. Ben jij wel een gebeld door iemand van een callcenter? Hoe ging dat?
__________________________________________________________________________
__________________________________________________________________________




3. Wat is het KISS-model?
__________________________________________________________________________
__________________________________________________________________________
__________________________________________________________________________
__________________________________________________________________________

[image: ]4. Wat is het kenmerk van balieverkoop?
_________________________________________________________
_________________________________________________________
_________________________________________________________

5. . Wat is een colporteur?
__________________________________________________________________________
__________________________________________________________________________

6. Zoek op internet naar een product dat of dienst die deur-aan-deur verkocht wordt.

__________________________________________________________________________
__________________________________________________________________________
__________________________________________________________________________





· [bookmark: _Hlk72823506]Bespreek de antwoorden met een andere leerling.
· Geef elkaar tips en tops.
· Verwerk de feedback en sla het werkblad op in de map ‘Presenteren, promoten en verkopen’.
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